82% das empresas brasileiras
afirmam nao utilizar todo o
potencial dos acordos de livre
comercio entre paises

Levantamento realizado pela Thomson Reuters, em parceria com a KPMG,
revela que empresas enfrentam dificuldades para atender as exigéncias de
conformidade nas transacoes de comércio exterior

Um levantamento realizado pela Thomson Reuters, em parceria
com a KPMG, revela que muitas empresas enfrentam
dificuldades para atender as complexas exigéncias de
conformidade nas transacoes de comeércio exterior, por conta de
processos manuais ineficientes. Além de ficarem expostas a
riscos, as empresas consomem tempo e recursos, perdendo a
disponibilidade para exercer atividades que afetariam
diretamente nos resultados.

O Brasil representou 38%das respostas da pesquisa, que incluiu
446 especialistas e gestores de comércio exterior de 11 paises
diferentes. Confira abaixo os principais resultados que retratam
a relacao do mercado brasileiro com os tramites de importacao
e exportacao:

As empresas brasileiras gastam um total de 72% do tempo
dedicado as operacOes de exportacao somente em
documentacao e licenciamento de importacao, gerenciamento de
despachantes e classificacao de produtos importados. A maioria
dos entrevistados (63%) disse nao usar plataformas e sistemas
especificos para gestao das atividades de comércio exterior. A
nao adocao é justificada por falta de experiéncia prévia (22%) e
falta de suporte ou orcamento dentro da organizacao (30%). Os
37% que ja fazem uso de sistemas de gestdo explicaram que nao
adotam as ferramentas em todas as operacoes, parte por
limitacao de budget e parte devido a existéncia de multiplos
sistemas de ERP.



No que diz respeito ao Acordos de Livre Comeércio (FTASs),
apenas 6% dos brasileiros informaram usar mais de 10 dos
acordos disponiveis em seus paises, enquanto o expressivo
numero de um quarto da amostra revelou nao usar nenhum
FTA. Perguntados sobre a utilizacao do potencial que os FTAs
teriam a contribuir com a sua atividade, 82% reconhecem nao se
beneficiar plenamente dos acordos. Justificam para isso a
complexidade das regras de origem, os desafios para obtencao
de documentacao dos fornecedores de matéria-prima, a falta de
conhecimento da equipe interna, alteracoes ao projeto de lei de
origem de material e de sourcing, falta de equipe focada no
cumprimento regulatorio dos FTAs e o fato de os beneficios nao
compensarem 0s riscos e 0os esforcos a serem implementados.

Numero de FTAs utilizados por empresas
brasileiras nas operacdes de comércio exterior
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Nenhum

Na avaliacao das atividades relacionadas ao comeércio exterior
em relacao ao risco de penalidades, sancoes regulatorias e alto
custo, 28% dos entrevistados consideraram que o fator mais
impactante sobre as atividades seja a classificacdo de produtos.
Explicam que 0s processos sao atravancados por ambiguidade
na descricao de produtos, classificacoes diferentes em cada
pais, ineficiéncia no workflow de classificacao e demasiadas
alteracoes de regras por parte do Governo.

Perguntados sobre a questao do Trade-Compliance, 79% dos
respondentes reconhecem que € necessario conhecer a



reputacao de seus clientes, fornecedores e parceiros, porém
apenas 68% utilizam solucoes tecnologicas para facilitar tal
processo. A mesma porcentagem, no entanto, declara ser muito
importante poder contar com plataformas tecnologicas de
gestao de comércio que se integrem com 0s sistemas ERP.

O Diretor Geral da divisao de negocios de Gestao do Comeércio
Exterior da Thomson Reuters no Brasil, Menotti Franceschini,
conclui que “ainda é baixa a utilizacao de tecnologia integrada
para gerenciar as operacoes de comeércio exterior, para
fortalecer a estrutura de supply chain, elevar nivel de
competitividade internacional das empresas e mitigar riscos
decorrentes de descumprimento regulatorio”. Ele acrescenta
ainda que “no atual cenario econdomico brasileiro, as empresas
precisam garantir que estejam utilizando todos os recursos para
serem mais competitivas e ampliar o cenario de comeércio
exterior brasileiro”.



